厦门体育集团付费会员项目合作商招募公告

[bookmark: _GoBack]为了更好地服务体育爱好者，助力“创新发展体育产业，打造富有特色的体育中心城市和体育名城”，厦门体育产业集团有限责任公司（以下简称“厦门体育集团”）将开展付费会员产品的建设及整体运营工作，现面向社会招募1家运营合作商、若干渠道合作商及权益内容合作商开展本项目合作，欢迎国内企业参与。
一、项目概况
厦门体育集团将推出专业的体育付费会员服务项目，为付费会员提供全方位服务，致力于为体育爱好者提供更加个性化、专业化、全面化的服务。通过持续探索创新，不断提升服务水平，打造具有时尚潮流的全新体育场景，助力城市建立高品质全民健身体系，为城市的健康发展贡献力量。
二、合作商招募类型
（一）运营合作商
参与厦门体育集团付费会员产品的整体建设及运营，包括付费会员产品的整体规划设计、组织策划付费会员产品营销推广活动、保障会员服务质量、权益内容合作商及渠道合作商的合作管理等工作，共同推进厦门体育集团付费会员产品的建设及落地运营。
（2） 权益内容合作商
参与厦门体育集团付费会员产品的权益内容体系搭建，为付费会员产品提供优质权益内容，权益内容包括互联网虚拟权益及实体场所权益。
（三）渠道合作商
参与厦门体育集团付费会员产品的宣传及推广，以强大的渠道资源提升付费会员产品的市场规模。
三、合作商资格要求
1、具有合法的企业法人营业执照或其它组织经营证明。提供营业执照或其他组织处于存续或在业等正常状态的营业执照或事业单位法人证书或其他组织经营证明（如是分支机构，则须提供具备独立法人资格的上级机构授权证明）、银行开户许可证或基本账户信息、法定代表人有效身份证件。
2、须具备一般纳税人资格，可以为本项目开具符合国家规定的增值税专用发票。提供一般纳税人资格证明。
3、依法纳税。提供近一年度完税证明或无欠税证明。
4、近3年（2021年1月1日至今）未在国家企业信用信息公示系统（http://www.gsxt.gov.cn/）及中国裁判文书网（https://wenshu.court.gov.cn/）有行贿、犯罪及严重不良信用记录。提供上述网站查询截图证明。
运营合作商除上述资格要求外，还需满足如下资格：
1、注册资金不低于1000万人民币，实缴资本不低于1000万人民币。提供注册资本实缴的相关证明。
2、注册地在厦门或入围后在厦门注册子公司并以该公司为主体签署合作协议，以便扎根本土提供更坚实地运营服务。能够提供注册地在厦门相关证明，或提供入围后在厦门注册子公司的承诺函（内容及格式自拟）。
四、合作商招募规则及评分标准
（一）招募规则
1、本次仅招募1家运营合作商，权益内容合作商及渠道合作商数量不限。
2、本次招募运营合作商根据评分标准按总评分由高到低排序，总评分第1名即为成交运营合作商；如出现总评分相同的情况，则以“付费会员产品策划及推广方案”分项得分较高者推荐成交合作商；如“付费会员产品策划及推广方案”分项得分仍相同，则以“大型节展活动运营经验”分项得分较高者推荐成交合作商；若“大型节展活动运营经验”分项得分仍相同，则依次以“渠道能力”、“权益能力”、“客服团队”分项得分较高者推荐，直至最终确定1名运营合作商为止。
3、如本次参与招募运营合作商不足3家，本次运营合作商招募取消，下次招募时间另行通知。
4、权益内容合作商提交权益合作申请表（附件2），审核通过后成为厦门体育集团权益内容合作商。
5、渠道合作商提交渠道合作申请表（附件3），审核通过后成为厦门体育集团渠道合作商。
6、合作商可同时参与为本次项目权益内容合作商及渠道合作商招募。
7、本次招募不收取任何费用。
    8、厦门国有资本公司有限责任公司及其权属企业（包含全资或控股企业）无需参与权益内容合作商及渠道合作商招募评审。
（二）运营合作商评分标准（满分100分）
	指标名称
	评分标准
	评分依据
	满分分值

	付费会员产品策划及推广方案
	提供针对体育付费会员项目的产品策划及推广方案进行评分：
（1）能够充分理解本项目的需求，并提供完善、详尽的产品策划方案，高效推动本项目快速发展，酌情得(20-30）分；
（2）能够较好理解本项目的需求，并提出合理的整体产品策划方案，有效推动本项目发展，酌情得(10-20）分；
（3）一般理解本项目的需求，提出产品策划方案部分满足本项目发展，酌情得(0-10）分；
（4）未提供付费会员产品策划及推广方案的，不得分。
	《付费会员产品策划及推广方案》
	30

	大型节展活动运营经验
	具备大型节展活动运营经验并提供相关证明文件，通过组织定制化服务、会员权益专属活动，引导会员积极参与和宣传活动，提高会员的忠诚度。
（1）具备国际级、国家级大型节展、会议及赛事活动运营经验并提供对应证明文件的，得20分；
（2）具备厦门本地节展、会议及赛事活动运营经验并提供对应证明文件的，得10分；
（3）无相关大型节展、会议及赛事活动运营经验或未提供对应证明文件或所提供的证明文件不符合条件要求的不得分。
	所提供经验证明相关文件（二者提供其一）：
（1）合同关键页，包括但不限于合同首页、标的页（需能清晰体现合作内容）、签署页（需能清晰显示双方均已完成签字盖章及签署时间）
（2）政府文件（可脱敏）
	20

	渠道能力
	具备优质的C端和B端渠道资源和相关推广经验，可将会员权益有效地推广给C端和B端受众，提升品牌的曝光度和知名度，强化市场竞争力：
（1）具备优质的渠道资源，且在5年内开展过业务合作并提供对应的合作协议等证明的，每项具备符合条件的合作证明的资源得5分，最高得15分；
（2）未提供渠道资源或所列渠道资源未提供证明文件或所提供的证明文件不符合条件要求的，不得分。
	所提供相关文件：
提供现有优质渠道资源列表，含自有渠道及合作渠道，合作渠道需提供证明文件（可脱敏）
	15

	权益能力
	自身或其关联公司具备丰富、优质的权益类业务内容资源，能为会员提供更多实惠、优质的福利和权益，提高会员忠实度，同时提升会员续费率：
（1）具备全国性或网络头颈部知名的权益资源并提供有效合作授权文件的，每项权益得5分，最高可得15分；
（2）具备地方性或非网络头颈部知名的普通权益资源并提供有效合作授权文件的，每项权益得1分，最高可得15分；
（3）未提供权益资源或所列权益资源未提供证明文件或所提供的证明文件不符合条件要求的，不得分。
	所提供相关文件：
提供现有优质权益内容资源列表，含自有权益及合作权益，合作权益需提供证明文件（可脱敏）
	15

	客服团队
	根据提供的客服团队服务进行评分：
（1）具备5天*8小时的客服团队服务，能快速响应及高效的跟进服务，有系统化的客服机制，酌情的(5-10）分；
（2）具备良好的客服团队服务，响应速度较快，能跟进服务，提供较为完善的客服机制，酌情得(0-5）分；
（3）未提供客服团队服务机制的，不得分。
	《客服团队服务机制》
	10

	增值电信务
经营许可证
	根据提供的运营商渠道合作能力进行评分
（1）能够提供《增值电信业务经营许可证》，得10分；
（2）未提供《增值电信业务经营许可证》，不得分。
	《增值电信业务经营许可证》
	10


五、结算说明
（一）结算规则
厦门体育集团每月向合作商提供结算确认单（附件1），合作商确认结算金额后开具相应发票。
（二）结算比例
	合作商类型
	结算比例
	备注

	运营合作商
	30%
	当期付费会员总收入

	权益内容合作商
	30%
	

	渠道合作商
	30%
	

	平台方（厦门体育集团）
	10%
	



六、意向公司提交文件
（1） 运营合作商
1、营业执照副本复印件。
2、法人授权委托书（自拟，须法人及授权代表签字）、法人及授权代表身份证复印件。
3、一般纳税人资格证明。
4、近一年度完税证明或无欠税证明。
5、注册资本金实缴相关证明。
6、入围后在厦门注册子公司的承诺函（如需要，格式及内容自拟）.
7、近3年（2021年1月1日至今）在国家企业信用信息公示系统（http://www.gsxt.gov.cn/）及中国裁判文书网（https://wenshu.court.gov.cn/）无行贿、无犯罪及严重不良信用记录相关截图证明。
8、增值电信业务经营许可证（如有）。
9、提供大型节展活动运营相关证明材料，包括不限于合同、政府文件（可脱敏）等。
10、提供现有优质渠道资源列表，含自有渠道及合作渠道，合作渠道需提供证明文件（可脱敏）。
11、提供现有优质权益资源列表，含自有权益及合作权益，合作权益需提供证明文件（可脱敏）。
12、客服团队服务机制。
13、会员产品策划及推广方案。
以上文件均需盖公章，多页内容需加盖骑缝章。
（2） 权益内容合作商
1、营业执照副本复印件。
2、法人授权委托书（自拟，须法人及授权代表签字）、法人及授权代表身份证复印件。
3、一般纳税人资格证明。
4、近一年度完税证明或无欠税证明。
5、近3年（2021年1月1日至今）在国家企业信用信息公示系统（http://www.gsxt.gov.cn/）及中国裁判文书网（https://wenshu.court.gov.cn/）无行贿、无犯罪及严重不良信用记录相关截图证明。
6、权益内容合作商申请表。
7、提供现有权益内容业务资源列表（含自有权益及合作权益）。
8、提供公司介绍，内容包括但不限于企业综合实力介绍、权益内容资源介绍、权益业务案例等。
以上文件均需盖公章，多页内容需加盖骑缝章。
（三）渠道合作商
1、营业执照副本复印件。
2、法人授权委托书（自拟，须法人及授权代表签字）、法人及授权代表身份证复印件。
3、一般纳税人资格证明。
4、近一年度完税证明或无欠税证明。
5、近3年（2021年1月1日至今）在国家企业信用信息公示系统（http://www.gsxt.gov.cn/）及中国裁判文书网（https://wenshu.court.gov.cn/）无行贿、无犯罪及严重不良信用记录相关截图证明。
6、渠道合作商申请表。
7、提供现有渠道资源列表（含自有渠道和合作渠道）。
8、提供公司介绍及渠道方案，内容包括但不限于企业综合实力介绍、渠道能力介绍、渠道业务案例、针对本项目的业务渠道推广方案等。
以上文件均需盖公章，多页内容需加盖骑缝章。
七、文件递交
请意向合作公司于2024年3月28日16:00前将上述文件按照要求盖章、签字纸质邮寄至地址：厦门市湖里区东渡路99号（厦门体育集团），收件人：杜圣（13606047612），未按照要求盖章、签字的视为无效文件，我方有权不予纳入招募考量范围。厦门体育集团收到投递文件3个工作日内组织专家评审并发布招募结果。
联系人：杜圣 ，联系电话：13606047612。


厦门体育产业集团有限责任公司
2024年3月25日  
[bookmark: _Toc75790113]附件1：结算确认单模板
结算确认单
	客户名称:                 公司
	结算日期：

	结算账期（月）
	当月业务实际收入(元)
	客户角色
	分成
比例
	当月应结算金额(元)
	其他说明

	
	
	
	30%
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	合计
	
	

	我司确认：    年    月账期结算金额为含税合计¥            元（大写：                             ），金额无误。


注：
1、以上结算金额货币单位为人民币元，含税单价。
2、当月应结算金额=当月业务实际收入*30%。
                  公司名称：                    
                              日期：       年      月     日



附件2：渠道合作商申请表


渠道合作商申请表
	公司名称
	

	注册资金
	

	联系人:
	联系方式:

	评审材料

	序号
	评审内容
	备注

	1
	注册资金
	企业注册资金不低于20万。

	2
	企业信用
	提供近3年（2021年1月1日至今）在国家企业信用信息公示系统及中国裁判文书网无行贿、无犯罪及严重不良信用记录相关截图证明。

	3
	综合实力
	根据提供的公司介绍材料，从公司注册资本、股权结构、业务发展情况、团队情况等维度进行综合评估。

	4
	渠道能力
	具备优质的C端和B端渠道资源和相关推广经验和资源，可将付费会员权益有效地推广给C端和B端受众，提升品牌的曝光度和知名度，强化市场竞争力。
（另附）提供现有优质渠道资源列表及渠道推广方案，含自有渠道及合作渠道。


                 
 公司名称：                    
                              日期：       年      月     日


附件3：权益内容合作商申请表


权益内容合作商申请表

	公司名称
	

	注册资金
	

	联系人:
	联系方式:

	评审材料

	序号
	评审内容
	备注

	1
	注册资金
	企业注册资金不低于20万。

	2
	企业信用
	提供近3年（2021年1月1日至今）在国家企业信用信息公示系统及中国裁判文书网无行贿、无犯罪及严重不良信用记录相关截图证明。

	3
	综合实力
	根据提供的公司介绍材料，从公司注册资本、股权结构、业务发展情况、团队情况等维度进行综合评估。

	4
	内容资源及能力
	具自身或其关联公司具备丰富、优质的权益类业务内容资源，能为会员提供更多实惠、优质的福利和权益，提高会员忠实度，同时提升会员续费率。
（另附）提供现有优质权益内容资源列表，含自有权益及合作权益。


                 
 公司名称：                    
                              日期：       年      月     日

